
DMRI Pork Pricing  

Maximice la Rentabilidad de su Industria Cárnica de Porcino

Mejore sus ventas, impulse sus ganancias y manténgase por delante de la 
competencia con decisiones basadas en datos y herramientas avanzadas 
de análisis de escandallos y precios adaptadas a las necesidades únicas 
de su empresa

Más información  

 www.dti.dk/pork-pricing



PRESENTAMOS DMRI PORK PRICING 

Rentabilidad a través de Herramientas 
de Software Avanzadas y Consultoría 
Especializada

La producción de carne se distingue de otras industrias debido a su proceso único de desagrega-
ción. Los cerdos, materia prima principal y variable en características, se transforman para atender la 
demanda en un mercado global en amplia gama de productos en innumerables combinaciones. En 
este contexto, encontrar el mix de producto que maximiza el precio medio de venta conforme al 
tipo de cerdo sacrificado es fundamental para la cuenta de resultados. 

Enfrentarse a este rento en la industria de la carne de porcino lleva a plantear varias cuestiones 
críticas:

	x 	¿Cómo poder identificar con el mix de producto óptimo entre las innumerables posibilidades?

	x ¿Cuál es el método más efectivo para determinar la rentabilidad de la venta?

	x ¿Cómo comparar y evaluar eficientemente la rentabilidad entre mercados, canales de venta y clientes?

	x 	¿Qué enfoque adoptar para establecer el precio mínimo de venta para cada producto? 

Además, es crucial abordar estas preguntas teniendo en cuenta la variabilidad en las caracterís-
ticas de las canales, ya que la población única con la que se trabaje influirá significativamente en 
las respuestas.

Nuestro servicio de consultoría y avanzada herramienta de software, DMRI Pork Pricing, está dise-
ñado para abordar estos desafíos y proporcionarle información esencial para la toma de decisiones 
en su negocio.

SECCIÓN

ÁREA DE PROCESO

RECETA

RECETA:
• Rendimientos (%)
• Variación de los rendimientos 

con las variables medidas

ÁREA DE PROCESO
• Energía (€/kg)
• Agua (€/kg)
• Indirectos(€/kg)
• Salarios (€/h)

GENERAL
• Coste materiales envasado (€/Un)

Entrada
(€/kg)

Salidas
(€/kg)

• Restricciones de Calidad
• Productividad (h/kg)
• Materiales de envasado

Modelo de Rendimiento



ENFOQUE BASADO EN EL ANÁLISIS DE DATOS

Soluciones Personalizadas para Optimizar la 
Rentabilidad

En el DMRI, colaboramos estrechamente con su empresa para desarrollar un modelo de datos 
basado en recetas completo y fl exible que captura las particularidades de su estructura de costos y 
operaciones únicas. Mediante la utilización de sus propios datos o ayudando a generar la informa-
ción necesaria, nuestro modelo de datos conecta la rentabilidad las distintas opciones de venta con 
la población de cerdos a través de mediciones objetivas derivadas de herramientas de clasifi cación 
y básculas de canales.

Nuestra solución, basada en una potente interfaz para la gestión de distintos escenarios desde el 
tipo de cerdo a los mercados de venta y costes de operación, permite:

Análisis desde los Mercados hasta el Suministro de Cerdos:

x Ranking y comparación la rentabilidad entre diferentes productos.
x Cálculo de precios de equilibrio para nuevos productos.
x Valoración del benefi cio de previsiones de ventas.

Análisis desde el Suministro de Cerdos hasta los Mercados:

x Cálculo de precios de coste o equilibrio.
x Evaluación de la rentabilidad entre mercados, canales y clientes.

Este enfoque permite un análisis exhaustivo que abarca desde consideraciones de mercado hasta 
el suministro de cerdo, lo que le permite tomar decisiones informadas, desarrollar estrategias de 
precios y maximizar la rentabilidad.

Además, nuestra herramienta de software ofrece una potente visualización de las distintas rece-
tas y procesos en toda la cadena de valor. Esta representación visual proporciona una comprensión 
clara del fl ujo de producción y facilita un análisis efectivo.

Asimismo, entendemos la importancia de informes personalizados para satisfacer sus necesidades 
específi cas. Nuestra herramienta de software genera informes completos y a medida que ofrecen 
información valiosa y recomendaciones prácticas para su negocio.

SUMINISTRO DE CERDOS
Fecha desde… hasta…
• Proveedor
• Granja
• Lote
• Raza
• Sexo
• N.º de cerdos
• Peso (kg)
• Magro (%)
• Precio de compra (€/kg)

VENTAS
Fecha desde… hasta…
• Mercado
• Canal
• Cliente
• Artículo
• Precio de venta (€/kg)

MIX DE PRODUCTO
Para cada Entrada…
• Mix de Producto 

por Receta (%)

Sacrificio
Corte 

primario

Enfriamiento 
y clasificación 
de primarios

Despiece Procesado Envasado Expedición

RENDIMIENTOS
Para cada Receta…
• Rendimientos (%)
• Variación en rendimientos (%)
• Restricciones de Calidad

PRODUCTIVIDAD
Para cada Receta…
• Productividad (h/kg)

ESCENARIO DE COSTES
Para cada Área de Proceso…
• Energía (€/kg)
• Agua (€/kg)
• Indirectos (€/kg)
• Salarios(€/h)

MAT. DE ENVASADO
Para cada Material…
• Coste (€/Un)

Enfriamiento 
y clasificación 

de canales



Nuestros especialistas del DMRI lo guiarán durante todo el proceso, brindando asistencia experta 
en el análisis de los datos y ayudándole a interpretar los resultados para tomar decisiones infor-
madas que conduzcan a las opciones más rentables para su negocio.

Como parte del completo servicio de DMRI Pork Pricing, brindamos una formación específi ca a 
su equipo de ventas y gerencia, dotándolos de las habilidades y conocimientos necesarios para 
utilizar efi cazmente nuestras herramientas y maximizar su potencial.

Con DMRI Pork Pricing, usted obtiene una ventaja competitiva en la industria de la carne de porcino. 
Dirija sus operaciones a las opciones más rentables, optimice las estrategias de precios y maximice 
el benefi cio. Dé el siguiente paso hacia el éxito poniéndose en contacto con nosotros hoy mismo.

Potencie a su Equipo de Ventas

Jesús Manuel Siles Aceña 
Business Manager  
Process Design and Operations
M jsil@teknologisk.dk
T +45 72 20 11 05

www.DMRI.com


